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SWISS CHAMBER - CAMERA DI COMMERCIO SVIZZERA IN ITALIA
BUSINESS NETWORK DAL 1919

Riconosciuta dalle autorita italiane e svizzere,
opera da quasi un secolo con successo nel fa-
vorire lo sviluppo e la crescita delle relazioni
commerciali, industriali ed economiche tra i
due Paesi. Composta da un consolidato: net-
work di imprese e professionisti svizzeri e ita-
liani, la sua autorevolezza & ulteriormente ga-
rantita dalla presenza nel suo Advisory Board
di 24 tra le principali realta svizzere, colossi
multinazionali leader nel proprio settore. Swiss
Chamber offre un ampio portfolio di servizi:
dal marketing integrato alla comunicazione,
dalla consulenza fiscale alla legale con un qua-
lificato pool di esperti e con il portale
www.switadvice.it, fino al recupero di infor-
mazioni su ditte in Italia e Svizzera e visure
camerali. Di particolare significato le ADR (Al-
ternative Dispute Resolution), con Arbitrato e
Mediazione per la piti economica e veloce so-
luzione delle controversie. Il ricco calendario
di eventi che Swiss Chamber organizza su
temi di interesse italo-svizzero in ambito eco-
nomico e culturale, & occasione di business

SPAZIO EVENTI

SWISS CORNER

networking, alla presenza di personalita di
spicco. Swiss Chamber dedica grande atten-
zione nella gestione del Centro Congressi Spa-
zio Eventi e dell’innovativo spazio espositivo
e di comunicazione SWISS CORNER, che lei
stessa ha ideato e realizzato. SWISS CORNER,
il grande progetto di Swiss Chamber, & oggi
spazio prescelto dai maggiori brand interna-
zionali per la promozione delle proprie eccel-
lenze e da un pubblico qualificato che ne ap-
prezza le qualita ristorative e di intratteni-

Tecnologia e comfort su misura

Al terzo piano, affacciata sui Giardini di Porta Venezia, location unica e per-
sonalizzabile, per eventi, meeting, riunioni, convegni, esposizioni e ogni
altro genere di manifestazione. Diverse sale modulari consentono di gestire
gli eventi in modo flessibile con il supporto dei migliori catering.

Comunicazione e lifestyle: un'innovativa piattaforma integrata

Su Piazza Cavour, basato su un concept architettonico che privilegia la tra-
sparenza in un raffinato gioco tra il "dentro" e il "fuori”, si caratterizza da
7 ampie vetrine bifacciali, videowall di 16 monitor full HD da 47" supportato
da un potente impianto audio, 9 backlight personalizzabili (3.3mx3.3m).

mento. E' affermato quale spazio dal design
unico in citta, grazie all‘opera degli architetti
svizzeri Bearth & Deplazes.

Infine non di minor importanza le attivita di co-
municazione, in rete e sui social e con il proprio
magazine ufficiale LA SVIZZERA, unico stru-
mento cartaceo che promuove |'economia sviz-
zera in ltalia, forte della collaborazione di pre-
stigiose firme giornalistiche e professionisti af-
fermati. LA SVIZZERA si puo sfogliare e scaricare
gratuitamente dalla nuova APP Swiss Chamber.

ENTRA NEL BUSINESS NETWORK SVIZZERO IN ITALIA: SWISS CHAMBER - CAMERA DI COMMERCIO SVIZZERA IN ITALIA
Via Palestro, 2 — 20121 Milano - tel +39.02.7632031 fax +39.02.781084 - info@swisschamber.it
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La Svizzera & un mercato confinante con
I'ltalia e rappresenta una sicura opportunita
soprattutto per alcune categorie del Made
in Italy dotato di stile e qualita. L'Italia & il
secondo partner della
Svizzera con un interscam-
bio che ha superato i 32 mi-
liardi di euro. Parliamo di
import di “eccellenze” ita-
liane nei settori: alimentare,
arredo e design, tessile mo-
da. Anche grazie all’elevato
potere di acquisto dei con-
sumatori elvetici, e al suo 1
posizionamento nel cuore dell’'Europa, la
Svizzera e una porta d'accesso privilegiata
dove & facile e agile la circolazione delle
merdi, la burocrazia é snella, le leggi semplici
e gli interlocutori sono affidabili e credibili.

SVIZZERA PICCOLO GRANDE MERCATO

Come affrontare la Svizzera? Ne parliamo
con Gaspare Cracolici, Amministratore
Delegato e Fondatore della DeWorld s,
25 anni di esperienza nella gestione delle
piccole medie e grandi imprese
sia in Italia che nel mondo.
“Dobbiamo partire dal presup-
posto che I'Export non esi-
ste! Sul serio, le aziende italia-
ne anche nel caso della Svizze-
- ra non devono pensare “vado
| all'estero”, piuttosto “seleziono
e tratto con dei clienti”. Sono
i clienti che fanno la differenza.
DeWorld aiuta le aziende a trovare Clienti,
quindi ad aumentare il fatturato. Clienti che
sono in altri Paesi, ma sempre clienti. Per
farlo DeWorld utilizza strumenti unici ed
efficaci: due banche dati profilate e di-
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namiche, un team di analisti e di Export
Manager esperti. Si parte da una perso-
nalizzata analisi del mercato estero con
I'individuazione dei prospect; si mette a
punto una strategia commerciale e si di-
venta operativi. Affianchiamo oltre 100
imprese, per lo piu PMI, di tutti i settori
merceologici e per loro diventiamo un
vero e proprio Ufficio Estero dotato di
strumenti digitali e di elevate competen-
ze professionali.

DeWorld srl ha sede a Milano, Roma Eur,
Pomezia, Londra e Shangai.

DEWORLD

www.deworld.it
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